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株式のご案内 インフォメーション

株主優待制度について

大株主 （2020年9月30日現在、単位：千株、％）

　当行では、株主の皆様への日頃のご支援に感謝するとともに、より多くの皆さまに中長期的に当行株式を保有していただくことを目的とし、「株主優
待制度」を設け「株主優遇定期預金」を取り扱っております。

スーパー定期預金（株主優遇定期預金）

2020年3月31日現在で、当行株式を100株以上保有されている株主ご本人様（個人・法人）
※対象確認のため、「株主優遇定期預金ご優待券」が必要になります
※保有株式数100株以上1,000株未満の方は優待券を1枚、1,000株以上の方は2枚贈呈

2020年7月1日から2021年6月30日まで

1年ものスーパー定期預金店頭表示金利＋0.3％

1年

優待券1枚につき、10万円以上500万円以下（1円単位）

●「株主優遇定期預金ご優待券」を、株主総会決議ご通知に同封し、対象となる株主様へ郵送いたします。お預け入れ時にご
優待券をご提示ください。●ＡＴＭ、インターネットバンキングでのお取扱いはいたしません。●株主様お一人につき１店
舗でのお取扱いとさせていただきます。

株主の状況 （2020年9月30日現在）
○発行済株式の総数 （普通株式） 8,096,430株 （Ａ種優先株式） 3,000,000株
○総株主数 （普通株式） 5,634名 （Ａ種優先株式） 1名

1. 商品名

2. 対象株主様

3. お取扱期間

4. 適用金利

5. お預け入れ期間

6. お預け入れ金額

7.ご利用方法

株主の氏名または名称
南日本銀行行員持株会
株式会社みずほ銀行
日本カストディ銀行（信託口4）
株式会社福岡銀行
日本カストディ銀行（信託口）
一般社団法人岩崎育英文化財団
明治安田生命保険相互会社
西日本信用保証株式会社
みずほ信託銀行株式会社
共栄火災海上保険株式会社

所有株式数
655
309
308
280
269
259
227
217
215
201

持株比率
8.14
3.84
3.83
3.48
3.34
3.22
2.82
2.69
2.68
2.49

株主の氏名または名称
株式会社整理回収機構

所有株式数
3,000

持株比率
100.00

(注)
1.所有株式数は、千株未満を切り捨てて表示しております。
2.持株比率は、小数点第３位以下を切り捨てて表示しております。
3.普通株式の持株比率は、自己株式49,581株を控除して計算しております。

●普通株式

●Ａ種優先株式

株式事務のご案内
● 事業年度 4月1日から翌年3月31日まで
● 剰余金の配当基準日 3月31日（中間配当を行う場合は9月30日）
● 定時株主総会 毎年6月下旬
● 単元株式数 100株
● 株主名簿管理人 東京都中央区八重洲1丁目2番1号
＜事務取扱場所＞ みずほ信託銀行株式会社　本店証券代行部
● 公告方法 電子公告により、当行ホームページ（https://nangin.jp）

に掲載いたします。ただし、事故その他やむを得な
い事由により公告をすることができない場合は、日
本経済新聞および鹿児島市において発行する南日
本新聞に掲載いたします。

〔郵便物送付先・お問い合わせ先〕

（ご注意）
　証券会社等をご利用の場合は、住所変更や買取請求等はご利用の証券会社等へご連絡願い
ます。未払配当金については、上記の「お問い合わせ先」へご連絡ください。

郵便物送付先 〒168-8507
 東京都杉並区和泉2-8-4みずほ信託銀行証券代行部

お問い合わせ先 0120-288-324(フリーダイヤル)

　当行は新販路開拓コンサルティング「WIN-WINネット業務」
に継続的に取り組んでおり、経営改善支援活動を図ることで、
地域経済の活性化に努めてまいります。

１．概要
「WIN-WINネット業務」とは、中小規模事業者のお取引先
を対象とし、地域の厳しい経営環境に置かれたお取引先事業
者を支え、新販路の紹介と事業運営方法の提供・アドバイス
等のコンサルティング機能を発揮する中で、売上（本業）支援
を行うことであり、お取引先と当行の経営の発展に資するこ
とを目的とします。
当行が売上支援を組織的、継続的に行うことによって、お

取引先と良好かつ強力なリレーション（WIN-WINの関係）が
構築され、地域経済の活性化に繋がるものと考えています。

2．取組状況
2011年下期から本格的に本業務に取り組んでおり、契
約締結先に対して具体的なコンサルティング支援を行って
います。

【実績（2020年9月末）】
契約締結先数：1,000先
売上支援実績：785先、7,491百万円

新販路開拓コンサルティング『WIN-WINネット業務』

お取引先事業者の皆様へ多面的な支援を行い、
「ＷＩＮ‒ＷＩＮ」の関係を実現します。

1.お客様の事業支援に責任を持って取り組みま
す。

2.事業支援の取組みの中で、お客様と一緒に汗を
かき、ともに笑いともに泣きます。

3.お客様を本気で支え、地域経済の面的活性化
を目指します。

4.これまでの銀行業務同様の業務品質を確保し、
どんなに難易度が高くとも全力を尽くし、永続
的な取組みを実現します。

5.お客様の信頼を得ながら、コンプライアンスに
則った事業支援に努めます。

「5つの宣言」

WIN－WINネット業務支援事例

　お取引先A社（物品賃貸業・物品販売業）は、現在ディーゼル車に搭載する「尿素SCRシステム」専用の「高品質尿素水」
の販売に力を入れております。しかし、当社が当該商品を取り扱っているとの認知度が低いことや、大都市圏に比べ鹿児
島県では「高品質尿素水」の搭載が必要な車両が少ないなどの悩みを抱えておりました。 
　そこで、当行は2018年5月よりA社を全店協力のもとに販路開拓支援を行う先として選定し、情報収集および新規販
路先の紹介活動を実施しました。現在までに81先の新規販路先を紹介しており、そのうち34先との商談が成立し売上
改善支援に繋がりました。 
　「高品質尿素水」は「尿素SCRシステム」搭載のディーゼル車両運行には必要不可欠な商品であり継続的な売上計上
が期待されます。販路開拓支援による売上改善ならびに当社の自助努力により業況改善にも繋がる事例となりました。

（売上改善実績累計36先15.2百万円） 


